
Notre nouvelle marque du BtoB



Un dispositif commercial pour exploiter la synergie multimarques

Pour toutes les entreprises disposant d’une flotte automobile

Être un acteur agile et devenir incontournable du marché BtoB
Avoir la garantie de pouvoir répondre à tous les critères d’achat

C’EST QUOI ?

POUR QUI ?

 
COMMENT ?

POURQUOI ? 

Par une organisation Humaine et des outils Digitaux permettant 
l’identification et la transmission d’opportunités commerciales   

Notre nouvelle marque du 
BtoB



Les 4 Forces de

TALENTSTRATEGIE

CAPILLARITEPORTEFEUILLE
Couverture Nationale 

et Européenne

Pour aller chercher 
L’Excellence

Catalogue de nos 
marques

Nos équipes BtoB 
pour la Performance



Les 4 Promesses clients de

interlocuteur 
unique1

Offre 
Multi-marques1

Offre 
Flexible1

Application1PROACTIVITE
JOIGNABILITE

SUIVI

ECOUTE

PORTEFEUILLE
SERVICES

CAPILLARITE
EXPERIENCE UNIQUE

FIDELISATION

COMMUNAUTE

2025-2030

LE GROUPE COSMOBILIS
L’EXPERTISE METIER

CONSEIL

CONFIANCE



Phygital dealer leader of Automobility Tech & services leader of Automobility

Fonctions transverses

Une organisation en deux ensembles coordonnés et 
complémentaires
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Notre capillarité de marques et de concessions
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101 concessions en Europe occidentale, dont : 
- 88 en France
- 5 en Suisse
- 4 en Italie 
- 4 en Espagne

UNE COUVERTURE EUROPÉENNE

IMPLANTATION MULTIMARQUES :

  - 23 marques distribuées



Les composantes de notre activité BtoB 2025

Directeurs CDV

TPME PARTENAIRES
LOUEURS

GD.
CPT.
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NOTRE PORTEFEUILLE DE 
PARTENAIRES
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PARTENAIRES LLD AUTRES FINANCEURS



L’ORGANISATION TERRAIN ISERE & LES MARQUES 
DISTRIBUEES 
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